


1. 주식회사 다엘

2. 창업아이템

3. SDK & API

요청사유

본사 : 경상북도 경주시 안현로 779

연구소 : 경주시 동대로 123 동국대학교 WISE 캠퍼스 창업보육센터 I-211

매출규모 : 86억 (2022년 기준)

직원수 : 6명

수출 규모 : 전체 매출의 약 10% / 아래 수출 국가

’22년(월) 터키(3), 미국(3), 태국(9), 필리핀(10), 캄보디아(11), 일본(12)

’23년(월) 베트남(4), 라오스(5), 캐나다(5), 말레이시아(5), 호주(10)

주요생산품 : 무인 포토키오스크

국내 점유율 80%, 무인 매장 브랜드 본사 기기 납품, 전체 서버 프로그램 관리

현재 기 개발된 무인사진관 프로그램에서는 R50 등 미러리스 카메라 지원이

안됨. 미러리스 제품 및 기존 Powershot G7 X Mark 2 확장성을 고려하여 

최신 SDK & API 자료를 기반으로 현재 무인사진관 프로그램에서 R50 등 미러

리스 카메라 제품군을 지원하고 Powershot G7 X Mark 2 확장성 프로그램

을 개선하고자 SDK & API 요청.

1. 개요



4. 요청사유주식회

사 다엘

2. 창업아이템

3. 사업목표

본사 : 경상북도 경주시 안현로 779

연구소 : 경주시 동대로 123 동국대학교 WISE 캠퍼스 창업보육센터 I-211

매출규모 : 86억 (2022년 기준)

직원수 : 6명

수출 규모 : 전체 매출의 약 10% / 아래 수출 국가

’22년(월) 터키(3), 미국(3), 태국(9), 필리핀(10), 캄보디아(11), 일본(12)

’23년(월) 베트남(4), 라오스(5), 캐나다(5), 말레이시아(5), 호주(10)

주요생산품 : 무인 포토키오스크

국내 점유율 80%, 무인 매장 브랜드 본사 기기 납품, 전체 서버 프로그램 관리

1) 한국형 포토키오스크의 글로벌 수출화

2)국내 소자본 무인 창업 활성화

3)아날로그 사진촬영 문화 선도

4)무인시스템 비즈니스 확장

1. 개요



1. 개요 -사진자료



◯

1) 아날로그 시장의 변화로 지인과 만나 사진을 남기는 문화가 

    하나의 놀이로 정착되었음.

2) 인생네컷이 시장을 선구하여 진행하다가 인플루언서 하루필름

포토키오스크 시장 급속히 증가.

3) 민간분야의 생활편의를 위한 키오스크는 추정치(우)가 나와

있으나 무인 매장 규모는 현재 미지수

4) End유저 단에서의 트랜드의 변화로 레트로 공간과 아날로그 감  

성이 어우러져 실제 소비로 이어지는 현상

2. 시장의 형성



◯

1) 코로나-19로 새로운 사업 소자본 투자처(자영업자) 증가

2) 사람을 고용할 수 없는 상황 고려 

3) 현대사회의 자동화의 흐름(환경이나 상황의 변화)

4) 사람이 직접적으로 대면을 안 해도 되는 무인 기기를 사업화

5) 무인아이스크림, 무인냉장고(밀키트 시장) 등

2. 시장의 형성

◯

1) '20년 기준 176.3억 달러(한화로 약23조) 연평균 12.2% 성장

2) '27년 339.9억 달러(한화로 약 44조)에 이를 것으로 예상

3) 특히 '18년을 기점으로 급격히 증가



2. 시장의 형성

◯

1) 많은 종류의 무인 매장의 선택지

2) 대체재가 많은 군은 자연 도태

3) 도난의 문제 해결

◯

1) 아날로그 감성의 소비율 증가 

2) 사진이라는 특성

3) 시장의 확대

◯

1) 다년간의 사업 운영 노하우

2) 설계부터 제품완성까지 가능



3. 실제 운영 프로세스

주요 하드웨어 하우징(케이스) / 설계, 절단, 절곡, 도색등 외주용역

제어부 전원부, 결제부, 컨트롤러, 브라켓 등 자체생산

소프트웨어 구동 소프트웨어 자체개발

◯



브랜드 본사

4. 수익모델

점주 고객(주)다엘



5. 제작사진



5. 브랜드 기기 판매 추이 TOP5
브랜드 영업을 위한 대외비 입니다.

◯

순번 브랜드 기기대수(약)

-브랜드 별 기기 판매

-기기 대수 별 서버정책 



5. 경쟁사 대비이점
브랜드 영업을 위한 대외비 입니다.

◯

◯



6. 사업전략 (MARKET INSIGHT)

-제품의 서비스 강화를 통한 운영 개선과 사업전략

•

•

•

•

•

•

•

•

•

•

•

•

•

•

•

•

•

•

•



◯

7. 기술개발 계획



◦ ㈜다엘

8. 회사, 팀소개

-기업 연혁 소개

-수상 : 서울산업진흥원 하이서울 우수상품 선정

◦ 대표이사 박다니엘



7. 회사, 팀소개

-팀원 소개

기술
개발

영업
마케팅

직접
생산

◦ 부장 김진용

-사업관리 및 해외 전시 마케팅

-경영, 경제, 컨벤션(석사) 전공

-업력 :창업 10년(온라인 마케팅, 행사)

◦ 팀장 /차장 김상현

-기술관리(SW) 수출입

-무역경제통상 전공

-업력 : 9년(기술개발, 소프트웨어)

◦ 대리 박준현

-기술관리(HW), 생산관리

-정보통신공학 전공

-업력 : 5년(설계 및 R&D)

◦ 주임 정은제

-국내 영업, 구매부

-경찰행정 전공

-업력 : 3년(국내 마케팅, 자재수입)
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