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	氏名
	(韓国語)
	채유나
	住民登録番号
	810130-2029629
	年齢
	         26
	

	
	(漢字)
	蔡ユナ
	Patriots/

Veterans
	いいえ
	携帯電話
番号
	016-206-8600
	

	現住所
	ソウル市 西大門区 弘済3洞 455 現代GREENアパート102-408
	

	TEL
	02-6354-9759/016-206-8600
	E-Mail
	cupbearer12@hotmail.com
	


	職歴 [総期間 : 　　年　　ヶ月 ]
	
	希望職 / 語学能力Language ability

	期間
	会社及び部門
	
	希望
	部門
	役職

	年
	月
	-
	年
	月
	
	
	
	
	

	
	
	-
	
	
	
	
	1番
	PSS
	
	

	
	
	-
	
	
	
	
	2番
	
	
	

	
	
	-
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	-
	
	
	
	
	語学
	試験名
	点数 / レベル
	日時

	
	
	-
	
	
	
	
	日本語
	JPT
	940
	2006/11

	
	
	-
	
	
	
	
	英語
	TOEIC
	700
	2007/02


学歴
	期間
	学校名
	専攻
	平均点数
(5.0変換)
	所在地
	備考

	年
	月
	-
	年
	月
	
	
	
	
	

	2000
	3
	-
	2005
	3
	東国大学校
	中語中文
	3.9
	ソウル
	

	
	
	-
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	-
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	-
	
	
	
	
	
	
	

	ㆍ空白期間 / 理由  (卒業前 / 卒業後)

ㆍ 複数専攻 /副専攻など .
	複数専攻:政治外交学


	兵役/ 個人情報
	
	資格

	区分
	1.完了  2.完了しなかった  3.免除 (理由:          )
	
	資格名
	Level
	認証機関

	軍隊
	
	等級
	
	機関
	
	
	漢字能力検定試験
	2
	韓国漢字能力検定会

	障害
	( 障害の程度 :       級 )
	
	ワードプロセッサ
	1
	大韓商工会議所


家族情報
	関係
	氏名
	年齢
	学歴
	職業
	会社
	役職
	住所
	同居如何

	妹
	蔡고은（Go Eun）
	24
	大学在学
	大学生
	
	
	
	同居中

	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	


経歴紹介
(応募日: 2007.  3. 31)    
	Ⅰ. 応募動機とビジョン
	応募者 :　蔡 YUNA

	応募動機
「列車から降りて、次の目的地は…Canon」

新しいこと、慣れないこと、特にそのようなデジタル機器にいつも心引かれる私にとってはデジカメもやはり例外ではありませんでした。2003年、dcinside.com（韓国のデジカメ情報コミュニティ）のレビュー掲示板で情報を集め始めた時、Canonのカメラとの出会いが始まりました。初デジカメだったA40、そしてIXUS50とたくさんの思い出を作りながら、一ユーザーとしてCanonへの愛着を持つようになりました。

私には卒業から二年の空白があります。 四年生になったころ、突然訪れた母へのガン告知と 闘病を見守る日々、そのショックで倒れた父の仕事のサポートなどで就職活動のスタートは2年も遅くなりました。ですが、それはただの空白だったわけではありません。普通の人たちが急行列車に乗っていたとすると、私は普通列車に乗っているようなものだと思います。ほとんどの人なら停車しなかった駅に止まり、彼らとは違った経験で大人になれた時期だったと思います。つらい経験ではありましたけど、だからこそ来るべき未来への前向きな態度を育てることができました。そして今、採用市場という乗換駅で自分の価値を見出せる会社を探しているうち、Canon Korea Consumer Imaging（以下「貴社」)の採用情報を確認しました。私の長所である日本語能力を活かせる良いチャンスだったので、迷わずPSS部門への志願を決めました。これまでの職場体験が無いので業務への適応までは、補完すべき点がいくつもあるだろうとは思いますが、今まで幾度の苦難を乗り越えてきた強さで、Canonに必要とされる人材へと成長していきたいと思います。


	ビジョン
韓国市場での市場占有率を上げることが現状での貴社の課題なのではないかと思います。最近韓国ギャラップ調査で現れたように、顧客満足度の高さはCanonの優れた品質とサービスが十分なパワーを持っていることを示してます。そんな貴社での仕事は、私に最高の商品を世の中に送り出す会社で勤めてるという自信と、成長の場の主演でいたという未来での達成感を与えてくれるに違いありません。

貴社に入社後は、長所である日本語能力で日本の本社との架け橋になりたいと思います。常に学ぶという姿勢で、能力を広め、長期的には優れた問題解決能力を持つグローバルリーダーに成長したいと思います。そのために専門的なマーケティング知識を補うために、個人時間を読書や大学院での修学などに有効活用するつもりです。


Ⅱ. 詳細経歴
	期間
	会社及び部門
	業務内容
	役目と責任
	退社理由

	年
	月
	-
	年
	月
	
	
	
	

	
	
	-
	
	
	
	
	
	

	
	
	-
	
	
	
	
	
	


Ⅲ. 業務関連教育
	期間
	詳細内容
	機関名

	年
	月
	-
	年
	月
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	


Ⅳ. 競争力のある知識と技 / 長点と弱点 / 主な実績 
	(1) 競争力のある知識と技
	応募者 : 　蔡 YUNA

	区分
	詳細内容

	パソコン活用能力
	デジタルマニアとしての興味はパソコンにも例外ではありませんでした。最初はまったくの無知識でスタートしましたが、様々な問題に直面する度に、パソコンコミュニティの質問掲示板などを参考することで自ら解決していく方法を学び、その過程で感じる楽しさが好きで、問題が起こるということをむしろ楽しむようになりました。絶えない好奇心の対象はシステムの活用法に慣れた後、構造へと移りました。今は本やコミュニティなどで得た知識で自分で組み立てたパソコンを使っています。また、実際の業務に必要なビジネス文の書作成能力を証明するために MS WORD、ハングル、EXCELなどの検証もパスしました。その能力を生かし、CJソウル支部の顧客相談センターでDMなどの文書作成をサポートするバイトで学費を稼いだこともあります。




(2) 長点と弱点 / 主な実績 
	区分
	詳細内容

	長点
	「三人行けば、必ず我が師有り。」
これは孔子の言葉で、私の信条でもあります。それまで内気だった私を心配した母に加入を勧められ、小学校での５年間のアラム団で（韓国独自のスカウト活動）活動しました。これを通して他人との交流で視野が広まることを経験して以来、様々なサークルで活動してきました。見知らぬ人々との出会いに恐れを感じなくなっていたので、気になるサークルなら迷わず顔を出しました。ネットで好きなマンガのコミュニティが無いのを知り、自ら立ち上げ、管理人としてオフ会などを成功に導いたこともあります。読書クラブのオフ会で読み終わった本をテーマにして人生について語り合ったり、大学の天体観測サークルの観測会で、轍夜で星を見上げながら夢を語りあったりしてたくさんの思い出を作りました。思い出の数だけ、いろんな人たちに出会い、自然と他人への先入観も無くなっていき、どんな人からも良い面を探し、それを見習おうとする態度を取れるようになりました。これは私の対人関係に大変役に立ち、彼らと共にした時間のおかげで私は常に前向きな人でいられたと思います。私が貴社の企業哲学でもある「共生」と「家族主義」に深く共感する理由もここにあります。

業務能力としての私の長所はやはり日本語能力です。私は中学生のころ、日本のアニメに興味を持ち、独学で勉強を始めました。趣味を重ねた勉強だったので、自然と上手になり、高校生の時、 日本語能力試験１級をパスすることができました。そして、その能力を認められ、私の母校である東国大学校に語学特技生として入学しました。中国文学にも興味があったので専攻は中国文学にしましたが、日本文学の講座を多数受講することで、独学ゆえに難があった部分を補えました。また、 日本語会話サークルにも参加し、読書やウェブなどで一日も欠かさず日本語を活用しています。語学研修の経験はありませんが、日本語能力だけは専攻者に劣らない自信があります。



	弱点
	好奇心が多く、新しさが大好きな性格はたまに多くのことを同時にやり始めてしまう短所として現れることもあります。大学のころは、先に提出すべきレポートを終えないまま、他のレポートのテーマに引かれ手を出し、提出期限を守れなかったこともあります。結局、厳しい点数を付けられ、改善策として手帳に一週間ごとにスケジュール管理を始め、仕事の優先順位を決めてから動くようにしています。今も相変わらずいろんなことに同時に興味を持つことはありますが、計画性なしに始めることは少なくなりました。
業務能力では、経営学の知識の不足と日本語に比べ、劣る英語力が私の短所です。この点は自己啓発を通して、 継続的に補完していくつもりです。経営学の知識は入社後、まずもっとも至急な知識を把握してから、読書や実務経験、必要によっては大学院での修学などで補いたいと思います。英語力は塾での学習か勉強会などへの参加で会話中心の実力向上を目指すつもりです。

	主な実績
	デジカメ業界での実績ではありませんが、フランス産ミュージカル「Notre dame de Paris」のサポーターズとして、マーケティング現場を体験したことがあります。当時、私はミュージカルや原作小説のファンという熱情を認められ、約3ヶ月の間現場スタッフとして活動しました。高い完成度を持ちながらも、知名度の低い作品の初演という結果を予測できない冒険を前に、輸入社「Art In Mortion」は公演のレベルの高さへの自信に基づいた「良品高価戦略」で顧客を攻略しました。公演が大成功に終わるまで、私は現場で、公式ブログの管理、案内スタッフ、公演実況DVD上映会の管理、チケット売り場など、様々な役をこなしました。ひとつのマーケティング例にサポート役ではあるものの、直接参加しながらその流れを見守ることができた大事な体験でした。これを通して、知名度の低い高品質の商品に消費者を集める戦略の一例を学ぶことができました。デジカメマーケティングと公演マーケティングとの間には大きな違いはあると思いますが、品質では上回りながらも、ブランド選好度の問題でデジカメ初心者新規市場でSAMSUNGに消費者を取られている貴社の現状と類似点があるのではないかと思います。
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