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	氏名
	(韓国語)
	장윤정
	住民登録番号
	820118-2730712
	年齢
	25
	

	
	(漢字)
	張允楨
	Patriots/

Veterans
	1.はい  2.いいえ
	携帯電話

番号
	019-9332-0118
	

	現住所
	京畿 水原市 八達區 高等洞 168-2
	

	TEL
	031-253-6573
	E-Mail
	linainvers82@hotmail.com
	


	職歴 [総期間 : 　0年　11ヶ月 ]
	
	希望職 / 語学能力Language ability

	期間
	会社及び部門
	
	希望
	部門
	役職

	年
	月
	-
	年
	月
	
	
	
	
	

	2006
	5
	-
	2007
	3
	LG電子海外営業グループ
	
	1番
	PSS
	海外営業
	営業管理

	
	
	-
	
	
	
	
	2番
	
	
	

	
	
	-
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	-
	
	
	
	
	語学
	試験名
	点数 / レベル
	日時

	
	
	-
	
	
	
	
	日本語
	JPT
	８７０点
	２００６年１０月

	
	
	-
	
	
	
	
	日本語
	JLPT
	１級
	２００３年１２月


学歴
	期間
	学校名
	専攻
	平均点数
(5.0変換)
	所在地
	備考

	年
	月
	-
	年
	月
	
	
	
	
	

	1997
	3
	-
	2000
	2
	水源女子高等学校
	
	
	京畿
	入学～卒業

	2001
	3
	-
	2006
	2
	ソウル女子大学校
	日語日文学
	3.85
	ソウル
	入学～卒業

	
	
	-
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	-
	
	
	
	
	
	
	

	ㆍ空白期間 / 理由  (卒業前 / 卒業後)

ㆍ 複数専攻 /副専攻など .
	


	兵役/ 個人情報
	
	資格

	区分
	1.完了  2.完了しなかった  3.免除 (理由:          )
	
	資格名
	Level
	認証機関

	軍隊
	
	等級
	
	機関
	
	
	
	
	

	障害
	( 障害の程度 :       級 )
	
	
	
	


家族情報
	関係
	氏名
	年齢
	学歴
	職業
	会社
	役職
	住所
	同居如何

	父
	張景植
	59
	大学卒業
	-
	-
	-
	京畿
	同居

	母
	徐敬姬
	58
	高校卒業
	-
	-
	-
	京畿
	同居

	兄
	張承勳
	31
	大学卒業
	会社員
	へテ飲料㈱
	代理
	京畿
	同居

	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	


経歴紹介
(応募日: 2006  .  3 . 15 )    
	Ⅰ. 応募動機とビジョン
	応募者 : 張允楨

	応募動機
活発さと社交性を武器として

人と合うのが好きな私は活発で、朗らかで、良く笑います。センスがあるという評価を聞きながら、周りの人たちの気持ちがよくなるようにし、積極的な性格でどのようなことでも一度始めると、満足する時まで最善を尽くします。又、何でも新しく学ぶことにおいて、恐れなく、早く学んで、早く適応します。いつも適切に人たちと十分会話をして意見を表現します。どのような人に会っても真実な心は通じると信じて、真剣に素直に対面します。私はいい人に恵まれております。どこに行ってもいい人たちに会うため、人に会うのにおいて、恐れません。
日本語との縁

大学で日語日文学科を専攻し、日本語に夢中になって大学生活をしました。翻訳・通訳及び日本語が必要な会社に勤めながら、アルバイトと奨学金で学費を自給しました。大学卒業後、LG電子PCB事業部に入社して、日本を対象とした輸出・営業業務において、自由に日本語を使いこなしながら、輸出人材として努めて来ました。実践で積もった日本語実力と他の人たちと良く付き合う社交性、輸出実務経験を踏まえて、貴社で貴重な光として成長したいと思います。

	ビジョン
責任感のある堂々たるキャリアウーマン

大学卒業の後、LG電子PCB事業部の海外営業グループに入社しました。入社後、すぐ現業で日本ビジネス担当者として海外営業業務、つまり、バイヤーと取引先の管理、バイヤー相談、オーダー受け付け及び生産納期管理、サンプル開発と海外出張（新製品開発、クレーム解決及び展示会への参加）に主力しました。バイヤーの信頼が得られる納期問題は、毎日その週と次の週に船積みする製品を工場に知らせ、オーダー進行状況を素早くバイヤーに知らせました。それから、品質検査及び船積み前の準備事項などは注文入力時、工場に知らせて船積みに問題がないよう、随時確認や点検をしてバイヤーに不用なComplainがないようにするのを業務の規則としております。輸出の全体の流れを把握している私はバイヤーと取引先より能力を認定され、一緒に仕事をしたいパートナーという評価を受けました。

短いですが、１１ヶ月の経験は決して楽しくいいことだけがあった訳ではありませんでした。いつもどこで爆発するか分からない地雷のように、どこでどのような問題が起こるか分かりませんが、その問題を解決した時の成就感を知っておりますので、又トライすることが出来ました。仕事をしながら感じたのは「仕事とは、一人ですることではなく、みんなで一緒にすること」ということでした。時計の歯車のようにどこであっても人たちとよく噛み合って回り、人と一緒に仕事することに遣り甲斐が感じられました。そのため、営業分野でもう一度私の能力を発揮したいと思います。私は貴社でPurchase/Saled/Stock業務に勤めたいと思います。変わらない真面目さと、だれより優れた感覚で、それから、真実さで「私」を世の中に知らせるという覚悟で生活をして来ました。社会人としての第一歩を勇敢に踏み出すことにおいて、貴社が私の一番強力なパートナーになって頂くことを願います。多様の経験を身に付けた私が貴社が一番必要とする人材と確信します。


Ⅱ. 詳細経歴
	期間
	会社及び部門
	業務内容
	役目と責任
	退社理由

	年
	月
	-
	年
	月
	
	
	
	

	2006
	5
	-
	2006
	3
	LG電子海外営業
	日本営業
	平社員
	個人のビジョン

（現在在職中）

	
	
	-
	
	
	
	
	
	


Ⅲ. 業務関連教育
	期間
	詳細内容
	機関名

	年
	月
	-
	年
	月
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	


Ⅳ. 競争力のある知識と技 / 長点と弱点 / 主な実績 
	(1) 競争力のある知識と技
	応募者 : 張允楨

	区分
	詳細内容

	海外営業
	バイヤーと取引先の管理、バイヤー相談、オーダー受注及び生産船積み管理、サンプル開発、見積、債券管理、在庫管理、クレーム処理、新規取引先開発及び海外営業に対する業務を日本企業を対象として遂行

	
	

	
	


(2) 長点と弱点 / 主な実績 
	区分
	詳細内容

	長点
	· LG電子PCB事業部海外営業グループで１１ヶ月間日本取引先の担当者として業務を遂行しながら、
幅の広い知識習得（営業活動及び営業管理まで遂行）

· 売上及び受注目標樹立、海外営業及び営業管理業務を主幹進行（Management業務可能）

· 日本語を専攻して日本企業とのスムーズなコミュニケーション及び管理能力保有

· 引き受けた仕事は期待以上にやりこなす強い責任感保有

· 基本OA(Word, Excel, Powerpoint)、インターネット活用上級

	弱点
	· 英語実力不備(現在基本的に必要なことや経験について簡単に会話出来る水準)

· 強い責任感により時には圧迫感を感じる

	主な実績
	▶LG電子PCB事業部海外営業グループ（２００６年５月～現在）

· バイヤーと取引先管理
取引先に対して収集した各種データ（売上、価格動向、競争社動向など）を分析して関係部署
及びボースに報告

· 新規プロジェクト受注及び売上増大

従来量産品の納期、品質、価格対応及びNPI(New Product Introduction)を通して、２００６年は
２００５年対比３１％成長した売上高で、当該取引先と取引を始めた以降、最大売上高を記録
· 新規取引先開発（進行中）

売上の拡大のため新規取引先に見積もり及び継続的なコンタクトで開発中
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