
AC피ON PLAN

고객에게 보여지는 것(외부 브린덩, 마켸팅)

1. 죄대한 단순하고 세 련되고 직관적 인 UXU , 디자인(흠페이지, 잉, 브로서, 상페 등)

2. 단순하고 직관적 인 가격구조(다른 사람들에게 "장 건 00 강의는 얼 마다
〃
를 소개하게 쉽도

록)를 유지한다. 수강기간, 환불규정(환불액) 결제 전 정확히 공지

∼ 얼리버드, 할부, 할인, 프로모션 가격 없애는 것 고민 필요

3. 무료 강의 제공하고 회원가입시키 기(가치제공, DB 수집)

- Ft」 LL 강의 중 해당 강의의 퀄리티와 강사의 스타일, 타겟 등을 가장 잘 나타낼 수

있는 내용 30분 ∼ 1시 간 발줴, "샘 플 강의 들어보고 결징하세요〃

- 무료 강의라고 해서 어그로, 세일즈만 있지 않고 실제 강의에서 가장 좋은 내용 발줴

했다고 홍보. 유료 결제 안 할 거라고 걱정하지 말자.1 년에 2회 진행하는 오프라인

세미나는 바이럴 될 정도로 '좋은 의미로' 놀랍고 충격적 이어야 함
‘
 죄면스러워야 함.

4. 강사제안서 더 섹시하게 다듬기 (강의를 안 하고는 묫 배기게)

- 디자인 퀄 리 티 높이기 (포켓컴퍼 니 수준으로
)

- 이미 돈이 많은 강사에게 제안하는 방법과, 돈을 벌 구분
-파

기

5. '내 부적 으로 유지할 수 있는 죄 대한 낮은 가격"을 고수한다. (33만원 ∼ 99만 원 이 내)

6. 건울에진 심 랜 딩페이지(흠페이지) 제작 + PR + 블로그/유튜브 SEO 깔아놓기

- 기획 조안 딪 예산 선정하여 건진 주주들과 죄종 협의 빚 전달

실무 관련 오퍼레이 팅, 효올화

1. 환붙절차는 죄대한 쉽고 직관적 이게, CS를 안 거치도록 자동화하기

2. 강의 런징 윌 3∼ 4회 진행(강사 섭외는 아래 출처 참조)

- 배민 아카데미 강사

- 중간계캠퍼스, 마마무, 김 영 갑교수, 장사는전 략이 다 성과사례에 있는 브랜드

- 클래스101, 클래스유 등에서 강의를 하거나 유튜브를 하고 있는 사람

- 죄근 핫한 브랜드 (네 이버 검색량, 네이버 트렌드 참조)

- 캐치테이블 웨이팅 top100, 포브스 선정 핫플

3. 구글 공유 드라이브 폴더 + 스프레드 시트 + 캘린더 정리 & 통일 필요


